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AGRARTECHNIK
Service Award

Den Fragen der AGRARTECHNIK Jury stellten sich vor
Ort: (v.I) Geschéftsfiihrer Dr. Marcus Bertelsmeier, Be-

triebsleiter Armin Kunze und Ralph Bertelsmeier.

Lichtblicke im Service

Bundessieger und Regionensieger Ost im AGRARTECHNIK Service Award | Die Feier zum
20-jahrigen Firmenbestehen und die Erweiterung des Betriebes zdhlen zu den Hohe-
punkten des Jahres 2014 fiir die B&K Agrartechnik-Service Sachsen GbR. Doch auch 2015

lauft vielversprechend an. SchlieBlich darf sich der Standort in GroBweitzschen zu den Bundessiegern
des AGRARTECHNIK Service Award zahlen.

napp eine Million Euro hat die
K B&K Agrartechnik-Service Sachsen

GbR in die Erneuerung ihres
Standortes Groflweitschen investiert.
Plinktlich zum 20-jahriegen Betriebsjubi-
laum konnten Anfang Mai letzten Jahres
die neuen Rdumlichkeiten bezogen wer-
den. Die Griindung des Betriebes erfolgte
am ersten Mai 1994 durch Bernhard Ber-
telsmeier und Armin Kunze. Als Standort
wurde das Geldnde des ehemaligen Agro-
Chemischen-Zentrums, einem Pflanzen-
baustiitzpunkt der DDR, gewihlt. Die
vorher fir die Agrarflugzeuge genutzte
Halle wurde als Werkstatt eingerichtet
und diente als Betriebsstétte fiir die vier
Beschiftigten.
Der Standort liegt verkehrsgiinstig di-
rekt an der A 14 genau zwischen Dres-
den und Leipzig. Auch landwirtschaft-
lich ist die Region sehr interessant.
Bodenzahlen zwischen 60 und 90, in
Einzelfdllen sogar bis 100 sorgen fiir
eine intensive Bewirtschaftung der Fla-
chen und einen starken Wettbewerb un-
ter den Landtechnikhdndlern. Weizen-
ertraige von 100 Dezitonnen und
Zuckerriibenernten bis zu 1 000 Dezi-
tonnen sind fiir die Landwirte und
Agrargenossenschaften in der Region
keine Seltenheit. Zudem spielen Milch-
viehhaltung und Schweinemast eine
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Rolle bei den Betrieben. Heute sind am
gleichen Standort, mit den zwei Mei-
stern, insgesamt neun Mitarbeiter in der
Werkstatt, drei im Ersatzteilbereich, zwei
im Verkauf und drei kaufménnische An-
gestellte beschiaftigt. Hinzu kommen
noch vier Auszubildende, die den Beruf
des Land- und Baumaschinenmechatro-
nikers erlernen.

y»Anfang 2012 konnte zu den vorhan-
denen 8 000 Quadratmetern nochmals
2 500 Quadratmeter hinzugekauft wer-
den”, erkldart Armin Kunze, der Betriebs-
leiter. ,Dadurch wurde es moglich die
umfangreichen Umbau- und Erweite-
rungsmafinahmen anzugehen.” So ent-
stand ein komplett neues Sozialgebdude
mit grolem Pausenraum sowie sanitdaren
Einrichtungen und Umkleiderdumen.
Auch das bisherige Betriebsgebdude
wurde umfassend saniert und ein Schu-
lungsraum fiir bis zu 20 Personen ge-
schaffen. Hier finden sowohl interne
Schulungen, als auch Unterweisungen
fiir die Fahrer neuer Traktoren und Ern-
temaschinen statt. Auch das Lager be-
kam mehr Fliche dazu, so dass die Er-
satzteile geordnet und gut sortiert
untergebracht werden konnen. Direkt
angrenzend ist ein grofies Kaltlager fiir
sperrige Teile, das mit dem Gabelstapler
bestlickt werden kann. ,In absehbarer

Zeit planen wir auch die Umstellung auf
ein Barcode-System, so dass wir die rund
50 000 Positionen einfacher verwalten
konnen”, sagt Armin Kunze.

Werkstatt umfangreich erweitert

Eine bedeutende Erweiterung erfuhr
auch die Werkstatt. Zu den bestehenden
Gebduden kamen direkt im Anschluss
nochmals 450 Quadratmeter dazu, so
dass jetzt rund 1 000 Quadratmeter fiir
Reparatur- und Wartungsarbeiten zur
Verfiigung stehen. In der Werkstatt
wurde auflerdem ein separates Meister-
biiro integriert und eine fiinf Tonnen-

New Holland ist einer der wichtigsten Liefe-
ranten fir Agrartechnik Vertrieb Sachsen. Vor

allem GroBtechnik ist auf den Betrieben gefragt.

www.agrartechnikonline.de




2014 wurde die Werkstatt erweitert und moder-
nisiert. Neben Fenstern in den Toren und im Gie-
bel, bringt ein Lichtfirst Helligkeit in den Raum.

Krananlage installiert. ,Auch den Au-
Benbereich haben wir erweitert und neu
gestaltet”, sagt der Betriebsleiter. So seien
beispielsweise Stellflichen und ein neuer
Waschplatz hinzugekommen. Im hin-
teren Betriebsbereich befindet sich noch
eine geschlossene Maschinenhalle mit

einer Grundfliche von rund 1 000 Qua-
dratmetern. In dieser werden neben
Neu- und Gebrauchtmaschinen vor
allem Mietmaschinen sowie Fahrzeuge
der Kunden, die zur Reparatur kommen
untergestellt.

Hohe Marktanteile

Gerade Mietmaschinen spielen bei der
Agrartechnik Vertrieb Sachsen GmbH,
die Dachorganisation, zu der die Agrar-
technik-Service Sachsen GbR gehort, eine
wichtige Rolle. Vor allem Méahdrescher
sind in der Langzeitmiete bei den Agrar-
genossenschaften beliebt. Aber auch
Traktoren und andere Maschinen wer-
den vermietet. ,In der Vermietung haben
wir eine grof3e Mdhdrescherflotte”, sagt
Dr. Marcus Bertelsmeier, Geschaftsfiihrer
der Agrartechnik Vertrieb Sachsen
GmbH. Rund 35 Maschinen stehen den
Kunden zur Verfiigung, die nicht nur fiir
eine ganze Saison vermietet werden, son-
dern auch als Ersatzmaschine dienen,

wenn der Mdhdrescher eines Kunden in
der Ernte ausfillt. ,,Wir garantieren un-
seren Kunden, dass ihr Midhdrescher in-
nerhalb von 24 Stunden wieder einsatz-
fahig ist, andernfalls bekommen sie von
uns umgehend eine Ersatzmaschine ge-
stellt”, erklart der Geschaftsfiihrer. , Die-
ses Versprechen tragt nattrlich stark zur
Kundenbindung bei und ist auch ein
Grund dafiir, dass wir mit den Mihdre-
schern von New Holland einen Marktan-

Fotos: Masur

Mit der Erweiterung der Werkstatt um 450
Quadratmeter stehen jetzt rund 1 000 Qua-
dratmeter zur Verfigung.
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teil von rund 35 Prozent halten.” Hohe
Marktanteile erreicht das Unternehmen
auch mit den Produkten von Horsch. Bei
Gerdten zur Bodenbearbeitung werden
35 Prozent und mit Drilltechnik sogar 40
Prozent erreicht. Auch mit den Futtermi-
schwagen von Strautmann liegt die
Agrartechnik Sachsen bei 40 Prozent. Das
entspricht beispielsweise 22 verkauften
Maschinen im Jahr 2013! Um einen Er-
satz bei einem Maschinenausfall bieten
zu konnen, stehen zwei eigene Vorfiihr-
maschinen bereit. Fiir die hohen Markt-
anteile sprechen sicher zum einen die
Herstellermarken, zum anderen aber
auch die Leistung der Werkstatt und
nicht zu vergessen das Engagement der
gut ausgebildeten Landtechnikverkaufer.
Schlief}lich kommt jeder pro Jahr im
Durchschnitt auf 15 Schulungstage.

Leistungslohn positiv aufgenommen
Die Werkstattmitarbeiter bilden sich jahr-
lich an rund zehn Tagen weiter. Immer
auf dem neuesten Stand der Technik zu
bleiben ist den Betriebsverantwortlichen
wichtig um den Service sicherzustellen.
Denn nur so stimmt die Werkstattaus-
lastung und es kénnen konkurrenzfahige
Lohne bezahlt werden. Dies ist wichtig,
da gute Mitarbeiter schwer zu finden sind
oder in die Industrie nach Leipzig abwan-
dern konnten. Um die Arbeitsleistung der
Mitarbeiter nicht nur pauschal nach den
geleisteten Arbeitsstunden zu vergiiten,
hat sich die Geschiftsfiihrung etwas ein-
fallen lassen: ,Neben dem iiblichen Lohn
bekommen unsere Mitarbeiter einen Leis-
tungsbonuns, der sich nach verschie-
denen Aspekten berechnet”, sagt Ralph
Bertelsmeier, ebenfalls Geschaftsfiihrer
der Agrartechnik Vertrieb Sachsen. Pro-
bleme, dass sich die Mitarbeiter durch
dieses Lohnmodell benachteiligt fiihlen
gdbe es nicht. ,Dadurch ist auch die Mo-
tivation hoher, da gute Arbeit auch finan-
ziell anerkannt wird,” ist die Geschafts-
fiihrung tiberzeugt.

Seit 1994 besteht der Landtechnikstandort
in Grossweitzschen. Vorher war hier ein
LPG Pflanzenbaustitzpunkt.

In der groBen Maschinenhalle kommen eigene

Vorftihmaschinen und Kundenmaschinen, die
zur Reparatur gebracht werden, geschitzt unter.

Mit der Erweiterung der Gebdude bekam auch
das Ersatzteillager mehr Platz. Als néchstes
steht die Teileerfassung mittels Barcode an.

Der aktive Verkauf von Vor- und Nach-
erntechecks sorgt ebenfalls fiir eine gute
Auslastung der Werkstatt. Denn beim
Kauf von Mihdreschern und Feldhédcks-
lern buchen rund 80 Prozent der Kunden
diese Arbeiten gleich dazu. Sollte es bei
den Auftrdgen in der Werkstatt dennoch
zu Schwankungen im Jahresverlauf kom-
men, so steht immer noch der umfang-
reiche eigene Maschinenpark zur Verfi-

Um bei Maschinenausféllen schnell Ersatz bieten zu kénnen, verfigt die Agrartechnik Vertrieb Sachsen
Uber eine groBe Auswahl an eigenen Méhdreschern. Auch im Vermietgeschéft ist der Betrieb sehr stark.
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gung, der ja auch gewartet werden muss.
Mit den sechs Kundendienstfahrzeugen
fahren die Monteure fiir rund 40 Prozent
der anfallenden Arbeiten zu den Land-
wirten und Agrargenossenschaften di-
rekt. Neben einer Anfahrtspauschale
wird dazu die Fahrzeit berechnet. ,In Zu-
kunft konnte sich diese Arbeit grundle-
gend verdndern”, meint Armin Kunze.
,Mit dem immer starker werdenden Ein-
satz von Telemetriesystemen zur Daten-
fernauslese ldsst sich bereits im Vorfeld
entscheiden, ob die Maschine auf dem
Feld, beim Kunden oder in der Landma-
schinenwerkstatt repariert werden muss.
Auflerdem konnen die bendtigten Er-
satzteile gleich mitgenommen werden.”
In einfacheren Fillen, wenn beispiels-
weise nur ein Sensor getauscht werden
muss, kann das Bauteil auch zum Kun-
den geschickt werden, so dass dieser ihn
selbst auswechselt. Allerdings ist als
Trend festzustellen, dass sich selbst gro-
fere Agrarbetriebe keine umfangreichen
Werkstdtten mit gut ausgebildeten
Schlossern mehr leisten und Reparatur-
dienstleistungen von spezialisierten
Landtechnik-Fachbetrieben in Anspruch
nehmen.

Neben der Telemetrie spielt ein anderes
Thema eine wichtige Rolle in der Prazisi-
onslandwirtschaft: Lenken mittels RTK.
Dazu wurde Mitte 2014 das firmeneigene
RTK-Netzwerk ausgebaut, so dass die
Traktoren und Erntemaschinen im Um-
kreis von 30 Kilometern um die Stand-
orte jetzt mit einer Genauigkeit von zwei
bis drei Zentimeter arbeiten kénnen.

Gebrauchtmaschinen ins Ausland

Zum Betriebserfolg gehort immer unwei-
gerlich das Thema Gebrauchtmaschi-
nen. Denn wenn der Hof zu lange voll
steht, belastet das die Liquiditdt der Un-
ternehmen. , Wir haben sehr geringe Be-
stinde und kurze Standzeiten”, freut
sich Ralph Bertelsmeier. ,In der Regel
werden die Maschinen bei uns aufberei-
tet, so dass sie technisch und optisch
Top sind. Damit steigen natiirlich auch
die Abverkaufschancen.” Die Grenznidhe
zu Polen und Tschechien ist ein weiterer
Pluspunkt in der Vermarktung der Ge-
brauchten. Denn immerhin gehen fast
90 Prozent der Maschinen ins benach-
barte Ausland. (fm)
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